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1. Утонуть в доработках и отрисовке нового дизайна

● На начальном этапе важнее 
быстро запуститься

● Настройте систему 
с помощью типовых параметров

● Выключите ненужные функции 
и разделы



2. Нарушать закон

● Ф3-152 и ФЗ-54 распространяются 
на все интернет-магазины

● Позаботьтесь о честном ведении 
бизнеса – лояльность клиентов 
повысится

● Защитите себя от штрафов 
до 300 000 р.



3. Начать SEO-продвижение сразу после запуска

● Проведите базовую 
оптимизацию

● Закажите контекстную 
рекламу

● Проанализируйте данные и 
только потом SEO-продвижение



4. Неправильно заполнить каталог

● Сделайте качественные фотографии 
товаров, подготовьте полные 
описания, заполните свойства 
товаров

● Заполните контентные разделы: 
опишите историю успеха, выложите 
сертификаты и отзывы клиентов, 
чтобы мотивировать пользователя 
на покупку



5. Показывать посетителям устаревшую информацию

● Актуализируйте цены, остатки 
и наличие на складах, чтобы 
пользователь видел реальную 
информацию

● Обновляйте новости, акции и 
статьи, чтобы сайт не 
выглядел заброшенным



6. Игнорировать акции

Золотое правило 
для магазина: 
каждый день должна быть 
как минимум одна акция



7. Не собирать аналитику

● Установите Яндекс.Метрику 
и/или Google Analytics

● Собирайте данные о поведении 
посетителей с первого дня

● Подключите аналитику eCommerce



8. Запустить сайт и бросить

● Регулярно обновляйте функционал 
в соответствии с трендами к дизайну 
и опциям

● Заброшенный проект будет 
проигрывать сайтам на новых 
готовых решениях



9. Отсутствие сценария долгосрочных отношений

● Заведите учетную запись в CRM 

● Интегрируйте систему 
с сайтом

● Будьте всегда на связи, повышайте 
клиентский сервис, стимулируйте 
аудиторию на повторные продажи



10. Отсутствие гибкой системы оплаты и доставки

● Внедрите интернет-эквайринг 
и онлайн-кассу

● Интегрируйте сайт 
со службой доставки



10+. Отойти от бизнеса и заниматься интернет-магазином

● Интернет магазин – лишь 
инструмент для ведения бизнеса 

● Не забывайте о своем деле: 
занимайтесь ценообразованием, 
работайте с клиентами, повышайте 
качество обслуживания и другие 
аспекты бизнеса



 
Хотите узнать больше?  
Добро пожаловать 
в наш блог на aspro.ru

Пишем о полезных фишках для владельцев 
интернет-магазинов, облегчаем вход на рынок 
и помогаем обходить подводные камни

        vk.com/aspro74

        facebook.com/aspro74

        instagram.com/aspro_ru

   


